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Rekordowa wakacyjna sprzedaż ATAL S.A.

ATAL S.A. zamyka wakacje z rekordową liczbą sprzedanych mieszkań. W lipcu i sierpniu deweloper podpisał aż 152 umowy, a jego Klienci dokonali ponad 190 rezerwacji lokali. Atrakcyjna oferta i wysoka jakość mieszkań przyciągają nabywców nawet w okresie urlopowym. 

Sprzedaż w firmie ATAL utrzymuje tendencję wzrostową. Również miesiące letnie okazały się niezwykle udane, gdyż w lipcu i sierpniu Spółka sfinalizowała łącznie 152 umowy. Na ten sukces wpłynęło wiele czynników. Między innymi rozszerzenie oferty o nowe, atrakcyjne inwestycje, m.in. debiutancką na warszawskim rynku Atal Marinę, a także ciągłe dostosowywanie projektów do rynkowego zapotrzebowania.

Nasza firma obserwuje bieżącą sytuację na rynku i oferuje rozwiązania trafiające w gusta Klientów, co przekłada się na wysoki poziom sprzedaży i niesłabnące zainteresowanie naszymi mieszkaniami. Regularnie wprowadzamy szereg udogodnień, które ułatwiają Klientom zarówno podjęcie decyzji, jak i przejście przez cały proces zakupu. Do ich dyspozycji oddajemy m.in. interaktywny Panel wykończeń mieszkań, dostępny w opcji „pod klucz”, a także wsparcie w dopełnieniu formalności związanych z otrzymaniem kredytu – komentuje Zbigniew Juroszek, Prezes ATAL S.A..

Jak pokazują wyniki sprzedaży ATAL, okres urlopowy nie musi zniechęcać do podejmowania poważnych decyzji inwestycyjnych. Wielu klientów właśnie wakacyjny czas wolny wykorzystuje na wizyty w biurach sprzedaży i analizę ofert na rynku nieruchomości. Tym bardziej, że jest to okres licznych promocji, sprzyjający zakupom w atrakcyjnych cenach. 

Preferencje klientów są bardzo zróżnicowane. Najbardziej popularnym produktem są mieszkania dwupokojowe o powierzchni do 50 mkw., a także nieco większe trzypokojowe lokale. Jednak zdarzają się również klienci, którzy są zainteresowani mieszkaniami nawet do 100 mkw. Dużym powodzeniem cieszą się lokale wykończone „pod klucz”.  Średnio około 75% nabywców wybiera opcję, w której mogą odbierać mieszkanie gotowe do zamieszkania w chwili jego nabycia. Co ciekawe, pomimo tak dużego odsetka, cały czas obserwujemy tendencję wzrostową – dodaje Zbigniew Juroszek.
Najnowszym pomysłem firmy jest uruchomiony  w Łodzi kompleksowy projekt „Zajmiemy się wszystkim za Ciebie” mający ułatwić Klientom zarówno podjęcie decyzji, jak i przejście przez proces wymiany mieszkania na nowe. W ramach inicjatywy ATAL zajmuje się sprzedażą obecnego lokum Klienta, pokrywa koszt prowizji brokera nieruchomości oraz oferuje nowe mieszkanie na osiedlu o wysokim standardzie. 

***

ATAL S.A (www.atal.pl) to firma deweloperska obecna na polskim rynku od ponad 20 lat. Specjalizuje się w budownictwie kompleksów mieszkaniowych, biurowych i handlowo-magazynowych zlokalizowanych w obrębie największych miast w Polsce. Firma aktualnie prowadzi 10 projektów inwestycyjnych m.in. w Krakowie, Katowicach, Łodzi, Wrocławiu oraz w Warszawie. Założycielem i właścicielem firmy jest znany polski przedsiębiorca Zbigniew Juroszek. Stabilność Spółki gwarantuje kapitał własny o wartości ok. 200 mln PLN. Do tej pory deweloper sprzedał ponad 2600 mieszkań o powierzchni ponad 164 tys. mkw. ATAL S.A. jest członkiem Polskiego Związku Firm Deweloperskich, 

uczestniczy w programie Rzetelna Firma oraz Firma Wiarygodna Finansowo. W 2011 roku deweloper został wyróżniony tytułem Firmy Roku Ziemi Cieszyńskiej oraz Perła Polskiej Gospodarki.
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