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Rekordowy listopad w ATAL S.A.
Klienci korzystają z jesiennych promocji
ATAL S.A. zamyka listopad rekordową liczbą sprzedanych mieszkań. W ubiegłym miesiącu deweloper podpisał aż 98 umów, to aż 145% więcej niż w analogicznym okresie przed rokiem. Ponadto jego klienci dokonali 112 rezerwacji lokali. Najwięcej, bo aż 43 transakcje zawarto w Krakowie. Bardzo dużym zainteresowaniem cieszą się mieszkania wykończone „pod klucz”.
Sprzedaż ATALu z miesiąca na miesiąc rośnie. W listopadzie deweloper sfinalizował łącznie 98 umów. Aż 43 z nich dotyczyły lokali sprzedanych w ramach krakowskich inwestycji. Wśród nich najpopularniejsze okazały się projekty Nadwiślańska 11 oraz City Towers Czyżyny. Nie zwalnia sprzedaż również w Łodzi, gdzie podpisano 22 umowy oraz we Wrocławiu, gdzie nabywców znalazło 17 mieszkań oraz 3 domy. Ponadto sprzedano 11 mieszkań w ramach warszawskiej Atal Mariny. 
Wbrew rynkowym doniesieniom o spadającym popycie, zainteresowanie Klientów naszymi inwestycjami nie słabnie. Od stycznia do listopada 2012 roku sprzedaliśmy łącznie 684 mieszkania, czyli 45% więcej niż w analogicznym okresie ubiegłego roku. Rekordowy okazał się listopad, w którym osiągnęliśmy aż 145% wzrost sprzedaży. W naszej ocenie tendencja wzrostowa utrzyma się do końca roku – komentuje Zbigniew Juroszek, Prezes ATAL S.A.
Preferencje nabywców są zróżnicowane. W ostatnim miesiącu sprzedaliśmy zarówno kawalerki, mieszkania dwupokojowe od 40 do 50 mkw. powierzchni, jak i większe trzypokojowe, a nawet takie powyżej 100 mkw. Ponad połowa z tych lokali zastała zakupiona w opcji wykończenia „pod klucz” – mówi Ewelina Juroszek, dyrektor ds. sprzedaży ATAL S.A.
Koniec roku na rynku nieruchomości mieszkaniowych jest okresem wzmożonych działań marketingowych i największych promocji. Deweloperzy starają się na bieżąco identyfikować potrzeby nabywców i dopasowywać ofertę, a także promocje do ich oczekiwań i aktualnych trendów rynkowych. 

Spodziewamy się kontynuacji ożywienia na rynku, który widoczny był jesienią. Wiąże się to z dodatkowymi promocjami dla Klientów, które pozwolą zaoszczędzić od kilku do kilkunastu tysięcy zł. – dodaje Ewelina Juroszek.
W ostatnich miesiącach roku deweloper oferuje szereg promocji. Do końca grudnia do każdego sprzedanego mieszkania wydaje bony zakupowe w wysokości 5 tys. lub 10 tys. zł do wykorzystania w Leroy Merlin. Dotychczas przyznanych zostało ok. 70 bonów. Ponadto oferuje obniżki cen za metr kwadratowy czy specjalne ceny mieszkań z wykończeniem „pod klucz”. W związku z dobiegającym końca programem „Rodzina na swoim” firma daje klientom możliwość skorzystania z dofinansowania, udostępniając pulę mieszkań z różnych inwestycji, których ceny są dostosowane do obowiązujących limitów.
***

ATAL S.A (www.atal.pl) to firma deweloperska obecna na polskim rynku od ponad 20 lat. Specjalizuje się w budownictwie kompleksów mieszkaniowych, biurowych i handlowo-magazynowych zlokalizowanych w obrębie największych miast w Polsce. Firma aktualnie prowadzi 13 projektów inwestycyjnych m.in. w Krakowie, Katowicach, Łodzi, Wrocławiu oraz w Warszawie. Założycielem i właścicielem firmy jest znany polski przedsiębiorca Zbigniew Juroszek. Stabilność Spółki gwarantuje kapitał własny o wartości ok. 200 mln PLN. Do tej pory deweloper ponad 3000 mieszkań o powierzchni blisko 190 tys. mkw. ATAL S.A. jest członkiem Polskiego Związku Firm Deweloperskich, uczestniczy w programie Rzetelna Firma oraz Firma Wiarygodna Finansowo. W 2011 roku deweloper został wyróżniony tytułem Firmy Roku Ziemi Cieszyńskiej oraz Perła Polskiej Gospodarki.
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